
Duración del programa:
3 semestres 
(2 teóricos-prácticos, 1 práctico)
1056 Horas del Programa.

Inicia por matricularte al programa:
Técnico Laboral por Competencias:

¿Te has imaginado trabajando en

Mercadeo y
Ventas?
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Objetivo General

Objetivos Especí�cos

Formar personas competentes que tengan la habilidad de promocionar o 
comercializar productos entendiendo estos como bienes o servicios para los 
distribuidores, los mayoristas y el sector de retail tradicional y moderno, 
implementado acciones de preventa, tele mercadeo o postventa entre otras.

Campoalto.o�cial Campoaltoedu Tel: 7 441 441https://www.facebook.com/campoalto.o�cial https://www.instagram.com/campoaltoedu/?hl=es

Documentar procesos, procedimientos y protocolos teniendo en cuenta las 
expectativas de los clientes.

Definir ciclos de servicio a partir del plan estratégico de la organización.

Disponer recursos.

Presentar productos.

Documentar resultados.

Programar los recursos de implementación.

Monitorear la puesta en marcha de las actividades.

Alistar mercancías.

Exhibir los productos.

Diagnosticar entorno.

Determinar la demanda.



2do Semestre
Gestionar los productos en el punto de venta según plan de merchandising 
o políticas del establecimiento comercial.

1

Preparación para la vida laboral.

2 Gestionar eventos de acuerdo con el plan estratégico organizacional o 
el plan de mercadeo.

3

1er Semestre
Mejores Personas, Mejores Empleos.1

2

3
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Interactuar con clientes de acuerdo con sus necesidades y con las políticas y 
estrategia de servicio de la organización.

Promover los productos en el punto de venta según plan promocional y acuerdo 
comercial.

4 Implementar acciones estratégicas de mercadeo de acuerdo con segmentos y 
escenarios del mercado.



Efecty - Convenio 2109

Corresponsal Banco de Bogotá - Convenio 2109

Consignación Banco de Bogotá - Cuenta Corriente 802046722 -

Campoalto Acesalud

AvalPay Center

Puntored - Convenio 999991

Opciones de pago

Requisitos

Fotocopia Documento de identidad

Certificado afiliación EPS

Foto 3x4

Fotocopia Diploma o Acta de Bachiller (Si ya terminó)
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Sede Teusaquillo
Av. Caracas No. 34 - 22

Sede Suba
Cra. 103D No. 136 - 0

Sede Kennedy
Av. Boyacá No. 37 – 55 Sur

Sede 40 Sur
Av. Caracas No. 41B – 25 Sur

Sede Bosa
Calle 65 sur No. 77G- 54

Sede San Cristóbal Norte
Cra. 7g #158a-20

San Cristobal
Norte

Suba Teusaquillo

Kennedy

40 Sur

Bosa
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Somos: #MovimientoCampoalto


